NEGOCIER LES CONDITIONS DE LOCATION/
D’ACHAT D’UN LOGEMENT

LES AFFAIRES SONT LES AFFAIRES!

D> L’objectif situationnel T2-IF5 se divise en deux blocs : la location et I’achat
d’un logement. Dans le premier bloc, il est question du bail type de la Régie
du logement, du réglement d’immeuble ainsi que des droits et obligations qui
en découlent pour le locataire et le propriétaire. Dans le second bloc, il est fait
mention des conditions entourant I’achat d’une maison ou d’une copropriété.
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1 Les stagiaires décrivent les étapes de la location ou de I’achat d’un lo-
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gement dans leur pays d’origine.
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2 Les stagiaires racontent brievement leur premiére expérience de LS
location ou d’achat d’un logement au Québec.
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3 Compte tenu de leur expérience, les stagiaires suggérent la meilleure
fagon de se préparer a louer ou a acheter un logement.

Préparation a la location d’un logement :

- s'adresser a des associations;

interroger quelques locataires de I'immeuble qui les intéresse;
préparer des questions et les poser au locateur;

faire préciser tout ce qui leur semble vague.

Préparation a I’achat d’un logement :

— s'informer a I’'Hotel de Ville des services offerts, du zonage, du taux
d’évaluation municipale;

—  Visiter et comparer plusieurs maisons, appartements ou copropriétés;

- recourirauxservicesd’un experten évaluation des batiments et demander
un rapport écrit;

- contacter différentes institutions financiéres préteuses;

- préparer des questions et les poser a la Chambre des notaires;

- interroger des propriétaires qui ont fait affaire avec I’entrepreneur de
construction choisi.
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